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Odkupil že skoraj pozabljeno 
slovensko blagovno znamko 
Dvaintridesetletni Matic Šubic iz Zgornjih Pirnič je pred časom uresničil svojo dolgoletno željo po 
lastnem podjetju. Čeprav sprva ni prič_akoval, da bo to povezano s podjetjem oziroma blagovno 
znamko Ehrana, kjer je začel svojo kariero, je ravno ta postala njegova poslovna pot. 

MAŠA LIKOSAR 

Zgornje Pirniče - Matic 
Šubic je kanemo pol za­
čel kol prodajnilc v podjetju 
Ehrana, v nekaj letih pa na­
predoval do vodje prodaje. 
V tem času se je veli.ko na­
učil, predvsem pa pridobil 
dragocene izkušnje. Podje­
tje Ehrana je pred tremi leti 
prevzelo· špansko podjetje 
Glovo, kjer se je Šubic dodat­
no izkazal in postal vodja ko­
merciale. A Glovo je maja le­
tos zaracli večrnilijonsl<ih iz. 
gub letno prenehal poslova­
ti v Slov�niji. »Tose je zgodi­
lo le nekaj tednov pred mojo 
poroko. Izgubiti službo tik 
pred tako pomembno ži­
vljenjsko prelomnico je bila 
izjemno neprijetna izkuš­
nja,« se spominja Šubic, ki 
je praktilno {ez noč sprejel 
odločitev, da odkupi blagov­
no znamko Ehrana. 

»Potreben je pogum, da 
odkupiš in ponovno obucliš 
znamko, ki vel let ni bila aJc. 

tivna. Kljub temu sem že­
lel prav Ehrano, namesto 
da bi ustvaril novo platfor­
mo z drugim imenom, saj 
je na trg lažje vrniti storitev, 
ki je bila nekoč že uveljavlje• 
na. Naša naloga je bila tako 
le obvestiti ljucli, da je Ehra• 
na nazaj,« je povedal Šubic. 
K temu koraku so ga spod• 
budili predvsem gostinci, 
podprli so ga družina, prija­
telji in tedaj še bodoca žena. 
»Gostinci so poleg uporab­
rukov klju{ni element v to­
vrstnem poslu. Njihova po• 
buda je bila zame potrditev, 
da obstaja priložnost za ra- • 
zvoj, s podporo najbližjih 
pa sem lažje sprejel tako hit­
ro odlocitev. Preprosto sem 
tvegal in verjel v uspeh,« je 
poudaril. 

Prilagodil poslovni model 
Da bi pridobil blagovno 

znamko Ehrana, se je mo-. 
ral Šu�ic najprej dogovoriti 
z Glovom za odkup, pri če• 
mer so mu bili zelo naklon je• 
ni in v veliko pomoč. »Poleg 
podpisa pogodbe. in plačila 
kupnine je bilo treba blagov­
no znamko vpisali na Uradu 
za intelektualno lastnino,« 
je pojasnil in poudaril, da je 
mesec dni po zaprtju Glova 
Ehrana že zaživela. Odkup 
je financiral z lastnimi pri­
hranki, brez zunanjih inve- • 

slitorjev, pri {emer pričaku­
je, da se mu bo vložek na dol­
gi rok povrnil. » Takšni od• 
kupi sicer niso poceni, a ker 
sem bil v preteklosti varčen, 

sem si to lahko privoščil. 
Poleg tega sem še relativno 
mlad, zato je lažje za{eti zno­
va in nekaj zgraditi: Pred­
vsem pa sem si želel, da bi 
celotna skupnost imela ko­
risti od tega. Uporabniki do­
stopne cene, gostinci pa lo­
kalnega zaveznika z ugodni­
mi pogoji,« je pojasnil. 

»Potreben je pogum, 
da odkupiš in ponovno 
obudiš blagovno znamko, 
ki vei! let ni bila aktivna.« 

Šubic je prilagodil poslov­
ni model, njegovo podjetje 
namre{ trenutno deluje kot 
posrednik za spletna naro­
čila, brez dostavne storitve, 
ki jo zagotavljajo gostinci . 
sami. »Ker smo le posredni­
ki, imamo manj stroškov, 
gostinci pa večji nadzor nad 
naročili in tako ohranjajo 
stik s strankami. Hkrati za 
rentabilnost ne potrebuje­
mo velikega števila dnevnih 
naročil,« je dejal Šubic, ki 
verjame, da bo podjetje pred 
koncem leta finanrno pozi• 
tivno. 

Prisotni na Gorenjskem 
Mesecin pol po ponovnem 

zagonu blagovne znamke so 
vzpostavili sodelovanje že z 
več kot 95 restavracijami v 
18 slovenskih mestih, med 
njimi so tudi restavracije v 
Kranju, Kamniku, Dc;,mža• 
lah in Medvodah, na kar je 
Šubic kot Pirni{an še poseb­
no ponosen. Pred kratkim 
se jim je pridružil še Bled, 
kjer bodo septembra dodali 
še več restavracij, dogovarja­
jo se tucli z restavracijami na 
Jesenicah. 

» Več gostincev se je na 
novo odločilo za dostavno 
ponudbo, odkar se j e  Ehrana 
vrnila. Dodatni val restavra­
cij pričakujemo jeseni, ko se 
vra{ajo tucli študenti,« je do­
dal. študenti so sicer med nji• 
bovimi najštevilnejšimi upo­
rabniki, saj zanje ponujajo 
študentske bone, ki jih lahko 
uporabijo v 15 restavracijah v 
petih mestih, vključno s Kra­
njem in Domžalami. 

Poleg Šubica je v podjetju 
še vel mladih posamezni­
kov, ki so bili vrsto let dejavni 
na trgu dostave hrane. V so­
delovanju z gostinci platfor. 
mo za narocanje hrane ves 
čas prilagajajo in nadgraju­
jejo. Njihovi nadaljnji kora­
ki bodo odvisno od rasti pod­
jetja, finanrnih zmožnos­
ti ter razmer in zahtev trga. 
» V prihodnosti bomo mor• 
da v večjih mestih ponucli­
li storitev dostave za resta­
vracije, ki svoje ·nimajo, ven­
dar so to trenutno le načrti, ki 
jih morda ne bomo realizira­
li. Eden izmed naših prihod­
njih ciljev je tucli zagotavlja• 
nje ekološke embalaže za go­
stince,« je spregovoril o načr• 
lih. O ciljih, za katere verja­
me, da jih bodo dosegli že le­
tos, pa je povedal: »Do konca 
leta pričakujemo slo tisoč re• 
gislriranih uporabnikov, več 
kot tisoč naročil dnevno in 
ve{ kot , 30 v storitev vključe­
nih restavracij, ki omogoca­
jo dostavo tudi v odročnejše 
kraje na podeželju.« 

Kaj Slovenci naročajo 
Za{etlci dostavnih storitev 

pri nas segajo več kot dese­
tletje nazaj. Tedaj je bilo, kot 
je povedal Šubic, gostince in 
tudi uporabnike težko prep• 
ričati, naj spremenijo svoje 

navade oziroma m.iselnost 
in za,čnejo sprejemati oz. 
oddajati naročila prek sple­
ta ali posrednika, namesto 
na klasičen način po telefo­
nu. »Ena' od prednosti je, da 
se gostinci zdaj ne ukvarja­
jo več s klici in organizacijo 
naročil. Spletno naročanjeje 
namre{ postalo pogostejše 
kot narocanje po telefonu.« 

Dostavne storitve so se 
razmahrlile med epidemi­
jo covida-19, ki je proces le 
pospešila, a trendi po Šubi­
{evih besedah kažejo, da bo 
narocanje hrane še naprej 
naraščalo. »Kar zadeva raz­
vitost trga dostave, je Evro• 
pa nasploh za Azijo, kjer po­
samezniki naročajo bistve­
no več kot pri nas. če deni­
mo v Sloveniji posameznik 
naroči trikrat na mesec, v 

določenih azijskih državah 
ljudje hrano naročajo vsak 
oan. Nekatere azijske druži. 
ne celo graclijo hiše brez ku­
hinje, saj izkljurno naroca­
jo hrano, kar je v vse hitrej­
šem tempu življenja razum­
ljivo, saj obi{ajno nimamo 
{asa za pripravo obroka,« je 
navedel Šubic, ki opaža, da 
Slovenci najpogosteje na• 
ročajo pico, ki je dolgo kra­
ljevala na vrhu priljubljeno­
sti, vendar jo zdaj dohiteva­
jo burgerji in azijska hrana. 
Vedno bolj priljubljeni pos• 
tajajo tudi solatni krožniki. 

Ob robu je še dodal, da je 
narocanje na spletni strani ali 
z uporabo aplikacije prepros­
to in dostopno tucli starejšim 
uporabnilcom, čeprav so mla­
di še vedno bolj dovzetni za 
spletne storitve. »Glavna po­
pulacija, ki naroča, je sbra 
med 18 in 45 let, vendar tudi 
starejši vse bolj uporabljajo 
spletno naročanje.• 

DOBRO JE VEDETI 

Večina štipendij oproščena 
plačila dohodnine 
Cvrro ZAPLOTNIK 

Štipenclije, ki jih prejema• 
jo učenci, dijaki in študen­
tje za kritje stroškov izobra­
ževanja, štejejo po zakonu 
o dohodnini med druge do­
hodke. Kot pojasnjujejo na 
finančni upravi, so štipen­
dije, izplačane iz državne• 
ga prorafuna, kot so držav­
ne štipendije, štipenclije za 
deficitarne poklice in Zoiso­
ve štipendije, oproš{ene pla­
čila dohodnine. Kadrovske 
štipendije so z� štuclij v Slo­
veniji oproš{ene plačila do­
hodnine do višine minimal­
ne pla{e, za študij v tujini pa 
do zneska minimalne pla• 
{e, povečanega za 60 odstot• 
kov. Če je kadrovska štipen­
dija višja, se znesek, ki pre­
sega to mejo, všteva v dav{­
no osnovo in se obdavči kot 
vsak drug dohodek, pri tem 
pa se akontacija dohodnine 
praviloma izračuna in plača 
po stopnji 25 odstotkov od 
davčne osnove. 

Štipendije za raziskoval­
ce na (podoktorskem) štu­
diju oziroma usposabljanju 
so obdavčene kot vsak drug 
dohodek, od katerega se pla• 
{a akontacija dohodnine po 
25-Qdstotni stopnji; vštevajo 
pa se tucli v davrno osnovo za 

odmero dohodnine. če šli• 
penclijo izplafuje tuja prav­
na oseba, mora prejemnilc 
štipenclije sam v petnajstih 
dneh od dneva prejema do­
hodka oddati napoved za od­
mero dohodnine od drugih 
dohodkov. Napoved mora 
oddati na predpisanem ob­
razcu, odda jo lahko osebno 
ali po navadni pošti na ka­
terikoli finančni urad ali po 
elektronski poti v sistemu 
eDavki. 

Posebnost so štipenclisti 
Fulbrightovega programa. V 
skladu z memorandumom, 
ki sta ga podpisali vlacli Slo• 
venije in ZDA, se prejemni• 
kom davčna osnova lahko 
zmanjša za povračilo stro­
škov, vendar le, {e stroške iz­
kažejo in uveljavijo pri davč• 
nem organu. 

In kako je z obdavčitvijo 
ostalih dohodkov, poveza­
nih z izobraževanjem? Do­
hodnina se ne plačuje od 
prejemkov za regresiranje 
ali subvencioniranje štu­
dentske prehrane ter me­
se{nih vozovnic za prevoz 
u{encev, clijakov in študen• 
tov, ki se šolajo izven kraja 
bivanja, in drugih podob• 
nih pomoči, ki se financira­
jo iz državnega ali občinske• 
ga proračuna. 

Julija povečanje števila brezposelnih 
Ljubljana -Julija se je na Zavodu RS za zaposlovanje pred­
vsem zaradi iztekov zaposlitev za dolo{en {as na novo prijavilo 
več brezposelnih. Brezposelnost se je zalo glede na predhodni 
mesec pove{ala v vseh območnih službah. Ob koncu julija je 
bilo po podatkih zavoda registriranih 44.384 brezposelnih, kar 
je 1.015 oseb ali 2,3odstotka več kot junija in 6,1 odstotka manj 
kot v lanskem juliju. V območni službi Kranj je bil julija po­
rast brezposelnosti 4,7-odstolen glede na predhodni mesec, 
prav tako medletna brezposelnost ostaja večja le v območni 
službi.Kranj, in sicer za 1,5 odstotka. Julija se je v evidenco 
brezposelnih na novo prijavilo 5220 oseb, kar je 43,5 odstotka 
več kot junija in 4,7 odstotka ve{ kot julija 2023. Zaposlilo se 
je 2.312 brezposelnih, 14,9 odstotka manj kot junija in 8,4 
odstotka več kot v istem mesec.u lani: V povpre{ju je bilo v 
prvih sedmih mesecih brezposelnih 46.466 oseb na mesec, 
kar je v primerjavi s povpre{jem istega obdobja lanskega leta 
6,6 odstotka manj. število prostih delovnih mest, ki so jih de­
lodajalci sporočili zavodu, se je julija pove{a lo, v prvih sedmih 
mesecih pa je bilo prostih delovnih mesi 6 odstotkov manj kot 
v istem obdobju lani. Po zadnjih podatkih Statisli{nega urada, 
ki so na voljo za maj 2024, je bilo v državi 946.675 delovno 
aktivnih prebivalcev. 

V Slovenijo lani uvozili najmanj koles po letu 2001 
Ljubljana-V Slovenijo smo po ·podatkih Statističnega urada 
lani uvozili približno 62.300 koles, kar je najmanj po letu 2001. 
Uvoz je bil največji leta 2004, skoraj 143.000 koles. Lani smo 
jih največ uvozili iz Italije (24 odstotkov), sledile so Avstrija, 
Belgija in Nizozemska. V zadnjih letih se je ')"lO{no pove{al 
uvoz elektrifnih koles. V letu 2017 smo jih uvozili nekaj manj 
kot 1500, lani pa že 16.000, od tega najve{ (20 odstotkov) iz 
Nizozemske, sledile so Belgija, Nem{ija in Hrvaška. Ker so 
elektri{na kolesa praviloma dražja, se je lani po navedbah 
Statističnega urada skupna vrednost njihovega uvoza (27,3 • 
milijona evrov) že zelo približala vrednosti uvoza klasi{nih 
koles (28,2 milijona evrov). Junija letos so bile cene koles v 
Sloveniji v povpre{ju za 1,2 odstotka višje kol pred letom dni, 
v primerjavi s povpre{jem leta 2015 pa za 18,9 odstotka. Kolo 
za odrasle je lani v povprečju stalo 304 evre. 


